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Full Service Immobilienmanager

CH Kernmarkte

3.500 Stores unter Management
D-A-

3 BuUros Hamburg - Berlin - Dusseldorf
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Standortstrategie

“Gutes Bauchgefuhl und Intuition sind wichtig. Mit einer datenbasierten
Standortstrategie wird es zu einer fundierten Entscheidung’

@ schlechte Visibilitat

maximale
Erfolgschance
@ @zu hohe Miete

falsche
Zielgruppe
@ zu wenig Frequenz

9 Der Standort bleibt der Schlussel zum Erfolg

objektive Faktoren identifizieren den
optimalen Standort fur Sie

B&P

Wir wissen, wo Sie expandieren werden.



Standortstrategie - Warum?

den richtigen Standort finden

Bestandsportfolio verbessern

Ertragspotenziale erkennen

Standorte intern “verkaufen”

B&P

Wir wissen, wo Sie expandieren werden.
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Workshop
Workshop durch

Standortstrategie

Aufnahme Status Quo

Filialbesichtigung
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Standortstrategie
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Workshop Datenbeschaffung Datenausbau Whitespotliste

1| Sie liefern eigene Daten

B&P-Scorecard

Standort X

e ———

2 | B&P erganzt Daten rterien

Wahlbeteiligung

A 4

p -
3 < Bildungsniveau

Analyse aller Informationen

Wahlmilieu

Frequenz
4 | Erstellung Schliisselfaktoren R —
Wettbewerb

S | Identifizierung der KPIs & Gewichtung
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6 | Standortbewertung: B&P Scorecard

.

7 | White-Spot-Liste: Zielstadte und Lagen

;

Wir wissen, wo Sie expandieren werden.



Standortstrategie
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Workshop Nachbereitung Datenausbau Whitespotliste

Kleiner Schlo3pl. 11
Trankgasse 11 Koln
Juliusstr. 40 Hamburg
Rosental 3 Minchen
neXt Ste Hunsruckenstr. 35 Dusseldorf
p Tauentzienstr. 10 Berlin
Westenhellweg 83 Dortmund

Beispiel Whitespot-Liste




Expansion
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Stralsund

¢ Rostock
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Wittenberge
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~ e Berlin
B Y :
Hannover Gl aL\/\b i

B&P ist regional aufgestellt.
Immobilienmanager in jedem
Gebiet

®
Braunschweig
2 ~
Magdeburg
. C ¢
Minster

Duisburg Gottingen oy

o . ® Dortmund S Halle, Leipzig
0 . .o Dusseldorf :
Breites Portfolio durch uber |
Cologn ElSE‘HHCh F;rfurt 0

« Chemnitz

30 Jahre Erfahrung

S Aachen °
Bonn Zwickau

Frankfurt
aden am Main

Unsere Immobilienmanager
unterhalten Beziehungen zu
allen relevanten Vermietern

Nirnberg ®

L]
Heilbronn Regensburg

Freiburg

Wir wissen, wo Sie expandieren werden.
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“Der Zugang zu den neuesten Flachen - Erhalten Sie die
Angebote vor jedem Anderen.”

UG Prufung
 Auf Basis der erarbeiteten « Wirtschaftliche Rahmenbedingungen
Standortstrategie - Bauliche Rahmenbedingungen

« Dauerhafte Web-Recherche
sowie vor Ort

« Personlicher Kontakt zu
potenziellen Vermietern

Rechtliche* Rahmenbedingungen
Vertragliche Rahmenbedingungen

*In Zusammenarbeit mit speziellen Partnerschaftskanzleien. B & I
Wir wissen, wo Sie expandieren werden.
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Akquise pot. Analyse Rahmen-

Mietflachen bedingung JOUF Fixe

Regelmaldige Abstimmungen

« Prufung, Aufbereitung und
Prasentation von geeigneten
Immobilienangeboten

- Enge Absprache uber weiteres
Vorgehen

 Klarung sonstiger Themen der
Zusammenarbeit

8y
84

Vertragsabschluss Koordination
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Wir wissen, wo Sie expandieren werden.



Expansion
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B&P

Wir wissen, wo Sie expandieren werden.



Bestandsoptimierung

Die Vertragskonditionen laufend an die wirtschaftliche Entwicklung
anzupassen, ist das essentiell”

Ej/ VERTRAG % VERTRAG NACHHER
e VORHER L
® Hohe Mieten @ Optimierte Miete
® Schriftformmangel @ Konforme Schriftform
® Unflexible Laufzeit @ Flexible Laufzeit

Priorisierung anhand von

Handlungsterminen Verhandlungsfuhrung

& Optimierung der Laufzeit @ Unsere Immobilienmanager
und Miethohe verhandeln fur Sie

@ Optimierung samtlicher @ Anpassung laufender
Vertragskonditionen Mietvertrage

B&P

Wir wissen, wo Sie expandieren werden.
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B&P
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Wir wissen, wo Sie expandieren werden.



— Kontakt
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BERGMANN

PARTNERS

BURO HAMBURG
Gansemarkt 21-23
20354 Hamburg
BURO DUSSELDORF
Jurgensplatz 58
40219 Dusseldorf
BURO BERLIN
Schwedter Stral3e 9A
10119 Berlin
+49 40 3688138-0
info@bergmannpartners.de

B&P
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